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cComo conseguir aumentar la facturacion

en el sector salud? El Desarrollo de Negocios
en la Industria Farmaceutica: Innovacion,
Colaboracion y Perspectivas Globales

La industria farmaceutica es un sector dinamico y en constante evolucion que enfrenta
desafios y oportunidades significativas en su desarrollo de negocios. Los puntos clave para
alcanzar el éxito a nivel empresarial se basa en la estrategia, innovacion, colaboracion y la

gestion de los desafios a nivel global (globalizacion o internacionalizacion).

i bien la innovacién en investigacién y
SdesarroHo de nuevosfarmacos ha sido

una prioridad para muchas empresas
farmacéuticas, no es la Unica opcién rentable
en el panorama actual. Existen alternativas
que no solo enriquecen la industria, sino que
también contribuyen significativamente al
crecimiento econémico del pais.

La innovacion en investigacién y desarro-
llo (1+D) es fundamental para el progreso de
la salud en la poblacion y esta focalizada
en la blusqueda constante de tratamientos
mas efectivos y personalizados, ademas las
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empresas estan invirtiendo fuertemente en
tecnologias de vanguardia. La medicina de
precision, basada en la comprension de la
gendmica del paciente también es otra de
las innovaciones que esté revolucionando
el desarrollo de medicamentos al permitir
terapias altamente especificas. Las terapias
avanzadas, como la terapia génica y la tera-
pia celular, también presentan un potencial
revolucionario para el tratamiento de enfer-
medades que no se han podido tratar.

La colaboracién se ha convertido en un
pilar en el desarrollo de negocios farmacéu-
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MATRAZ INNOVA, fundado por Francisco Javier Tejero, es un proyecto
centrado en la creacion de una comunidad de profesionales del sector
Life Science (Farmacéutica, Medical Device, Biotecnoldgicas, etc.) con el
fin de hacer llegar a estos mismos y a sus nuevos graduados, toda la in-
formacion y el conocimiento de los avances del mercado, y caminos para

alcanzar la meta/departamento que mas se ajuste a su perfil, anécdotas. MA-

TRAZ INNOVA ha evolucionado para presentar sus servicios de consultorfa Life Science en
Desarrollo de Negocios (formaciones y soporte) y ampliacion del portfolio de productos biotecnolé-
gicos, ayudando a sus clientes en el aumento de la facturacién y diversificacién de productos biotech.
Francisco Javier es un Farmacéutico y Business Manager, con mas de 7 afios de experiencia comercial
y desarrollo de negocios nacionales e internacionales que ha alcanzado una facturacion anual de 2M
anuales con dotes de gestion de equipo y liderazgo. En 20 se atreve a dar el paso y dar a conocer su
nuevo proyecto MATRAZ INNOVA. Para mds informacién: matrazinnova@gmail.com o +34646984647
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ticos. Empresas de todo el mundo buscan
asociaciones estratégicas con universidades,
otras compafiias farmacéuticas y empresas
de tecnologia de la salud para aprovechar
conocimientos y recursos compartidos. Las
alianzas pueden acelerar el desarrollo de
medicamentos, reducir costos y aumentar la
eficiencia en el proceso de desarrollo. Otra
opcién son los acuerdos a la hora de invertir
de manera conjunta para alcanzar objetivos.
Aveces, las colaboraciones nos las tomamos
como algo que puede ser un riesgo ya que
nos abrimos a nuestros competidores, pero
un buen uso puede llevarte de manera expo-
nencial al crecimiento de tu empresa.

Otra opcién de las farmacéuticas que estan
naciendo vy las nuevas compafiias es, una
vez estan asentadas en su pais de origen,
pueden proponerse la globalizacién e inter-
nacionalizacion. De esta manera se consigue
un buen desarrollo sostenible del Budget
de la empresa. La industria farmacéutica es
intrinsecamente global, con empresas ope-
rando en mercados de todo el mundo. Pero
no esorotodo lo que reluce, ya que la expan-
sion internacional trae consigo desafios muy
concretos que hay que estudiar previamente
antes de lanzarse.

Los mercados emergentes, como China,
India y Brasil, estan experimentando un
crecimiento en la demanda de nuevos me-
dicamentos o ya existentes, lo que ofrece
oportunidades de crecimiento considera-
bles. Aunque no son los Unicos paises donde
se puede llevar a cabo un crecimiento. No
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hay que dejar de lado paises vecinos en los que creemos que no hay
oportunidades solo por la distancia.

La diversificacion del portfolio es una de las formas mas usuales de
las farmacéuticas para alcanzar mas mercado, pero ;tiene sentido el
lanzamiento de nuevos farmacos que no estan relacionadas con el
area terapéutica con la que trabaja una compafia? Es una dificil pre-
gunta que necesita de un analisis muy exhaustivo ya que influye mucho
laimagen de marcay los canales de difusion que utilizamos para hacer
llegar estos nuevos productos.

Si es cierto que, aunque no es algo nuevo para las farmacéuticas,
pero es un punto clave para reducir los riesgos asociados, ya que esta
diversificacion viene asociada a una compra de licencias para la co-
mercializacion del mismo. Esto puede incluir la adquisicion de em-
presas de biotecnologia, la expansion en areas terapéuticas diversas
o la inversion en productos de venta libre y cuidado de la salud. La
diversificacion no solo reduce la dependencia de un solo producto o
terapia, sino que también permite a las empresas capitalizar oportu-
nidades de crecimiento en dreas emergentes.

La transferencia de tecnologia, conocida como Tech Transfer, tam-
bién la presentamos como posible estrategia para el crecimiento vy
la innovacion en las compafifas farmacéuticas. Este proceso implica
la transferencia de conocimientos y tecnologias desde el desarrollo
inicial hasta la produccion a gran escala. Esto permite a las empresas
farmas optimizar sus procesosy ampliar su alcance en el mercado. En
este contexto, la colaboracién con startups y emprendedores emerge
como un catalizador esencial para potenciar la creatividad vy la agili-
dad en lainvestigacion y desarrollo (1+D).

La conexion entre Tech Transfer y la colaboracion con startups
se traduce en una sinergia poderosa. Las startups suelen ser fuen-
tes valiosas de innovacion y enfoques disruptivos en la industria
farmacéutica.

Al asociarse con estas empresas emergentes, las compafiias far-
macéuticas pueden acceder a nuevas ideas, tecnologias y mode-
los de negocio que con seguridad potenciaran significativamente
su capacidad para llevar productos al mercado, sin necesidad
también de capacitar a un equipo interno.

Ademas, la agilidad inherente a las startups también juega un
papel crucial. La interaccién con startups a través de la Tech
Transfer puede proporcionar a las compafiias farmacéuticas ac-
ceso a tecnologias de Ultima generacion y enfoques novedosos en
areas como la inteligencia artificial, la biotecnologia y la medicina
personalizada

Os lanzamos la siguiente pregunta jes mejor lanzar tu propio
proyecto de manera interna o captar talento para acelerarlo? @
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a 700 blister

por minuto

Confia en la experiencia de CAM, con
lineas blisters robustas y fiables que
te permiten acelerar tu produccion
al maximo con velocidades de hasta
700 blister por minuto.

info@campak.es
tel: +34 9372179 30
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Dos amigos - dos socios, Celso Nicolds Aires y Felix Juan Arribas Pascual
tuvieron una ilusion entonces y hoy en dia una realidad: Montar una empresa.
CEFENISA, S.L. lleva ya 40 aiios en la industria y agradece inmensamente
a todas las personas que han estado a su alrededor: profesionales

en la empresa, clientes, entidades bancarias, proveedores, amigos y

la familia con su ayuda y apoyo moral, efc.

Muchisimas gracias por vuestra ayuda y haber creido en nosotros.

T res.amigos-=-res 50cios, Javier Guardado Zoroza, Celso Nicolds Aires

yFélixJuan Arribas Pascualtuvieron una ilusion entonces y hoy en dia una realidad.
Ampliar con una sequnda empresa, para poder poner los medios profesionales

y talleres de alta tecnologia y asi atender las demandas de nuestros clientes

y del resto del mercado. TECNOMECANICA ALCALA, S.L. llevaya
21 ainos'en lajindustria y agradece inmensamente a fodas las personas que han
estado a su-alrededor: profesionales en la empresa, clientes, entidades bancarias,
proveedores, amigosy la familia con su ayuda y apoye moral, efc.

Muchisimas gracias por vuestra.ayuda y haber creidoen nosotros.

Tres amigos - fres socios, Javier Guardado Zoroza, Celso Nicolds Aires

y Félix Juan Arribas Pascual tuvieron ofra ilusidn entonces y hoy en dia una realidad:

X, Ampliar con una tercera empresa y asi afender las demandas del mercado

N :f y atender y ofrecer soluciones de casi 360° a las necesidades de-nuestros clientes

/4 yb) y al resto del mundo. D

N : lleva ya 14 aiios en la industria.y agradece inmensamente a fodas
—r _las personas que han estado a su alrededor: profesionales en la empresa, clientes,

| entidades bancarias, proveedores, amigos y la familia con su ayuda y apoyo moral, et
Muchisimas gracias por vuestra ayuda y haber creido en nosotros.

Estas tres empresas se han convertidoen el Grupo CEFENISA en el cual hemos estado y estamos
volcados con fodo nuestro estuerzo y todos aquellos medios a nuestro alcance de profesionales muy cualificados,
diseiio con oficina técnica, falleres de alta fecnologia y prestaciones para compartir y trabajar en equipo
con nuestros clientes para cubrir y safisfacer de formar dptima e inmejorable sus demandas.



COMPRA Y VENTA
MAQUINARIA NUEVA Y USADA

MANTENIMIENTOS ELECTROMECANICOS
CONSTRUCCION DE REPUESTOS Y FORMATOS
FARMACEUTICA - COSMETICA
ALIMENTACION - NUTRICIONAL - QUIMICA
REACONDICIONAMIENTO DE MAQUINARIA - REVAMPING
DEPOSITOS - REACTORES - MEZCLADORES
MAQUINARIA ENVASADO - ETIQUETADO, ETC
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